คำอธิบายรายวิชาสาขางานการขาย
2201 – 2201 
การขาย 2 







3 (3)
จุดประสงค์รายวิชา เพื่อให้
1. มีความเข้าใจเทคนิคการขายพื้นฐาน
2. มีทักษะในงานอาชีพขาย
3. ตระหนักถึงความสำคัญของอาชีพการขาย
มาตรฐานรายวิชา
1. อธิบายความสำคัญและเทคนิคการขาย
2. วางแผนการเข้าพบลูกค้าได้อย่างเหมาะสม
3. เสนอขายและสาธิตการขายได้อย่างมีประสิทธิภาพ
4. ตอบข้อโต้แย้ง ปิดการขายได้
5. นำเทคโนโลยีไปใช้ในการเสนอขาย
คำอธิบายรายวิชา
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับความสำคัญของเทคนิคการขาย การแสวงหาลูกค้า การเตรียมตัวก่อน
เข้าพบ การเข้าพบ การเสนอขายและการสาธิต การเผชิญข้อโต้แย้ง การปิดการขาย การติดตามผล
การขาย บริการหลังการขาย และการใช้เทคโนโลยีทันสมัยที่เกี่ยวข้องกับงานขาย
2201 – 2202 
การขายปลีกและการขายส่ง 





3 (4)
จุดประสงค์รายวิชา เพื่อให้
1. มีความรู้และความเข้าใจหลักการดำเนินงานกิจการค้าส่งค้าปลีกในรูปแบบร้านค้า
2. สามารถประสานแนวคิดเรื่องการค้าส่ง ค้าปลีก กับการดำเนินธุรกิจขนาดย่อม
3. มีความรู้เรื่องระเบียบวิธีการปฏิบัติค้าส่ง ค้าปลีก ที่กระทำตามกฎหมาย
4. มองเห็นแนวทางในการออกไปประกอบอาชีพ ในฐานะพนักงานขายหรือเจ้าของกิจการ
ตลอดจนมีเจตคติที่ดีต่ออาชีพค้าส่งค้าปลีก
มาตรฐานรายวิชา
1. กำหนดแนวความคิดในการค้าส่ง ค้าปลีก และธุรกิจขนาดย่อม
2. ดำเนินงานกิจการค้าส่ง ค้าปลีก ในรูปแบบร้านค้า
3. ปฏิบัติตามวิธีการ ระเบียบการ ค้าส่ง ค้าปลีก ตามกฎหมาย
คำอธิบายรายวิชา
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับการประกอบอาชีพค้าส่ง ค้าปลีก และการจัดตั้งและการหาทุนในการ
ดำเนินงาน ประเภทของร้านค้าปลีกค้าส่ง ทำเลที่ตั้ง หลักการจัดซื้อสินค้า การควบคุมสินค้าคงคลังการ
ตั้งราคาขายปลีกค้าส่ง การปฏิบัติเกี่ยวกับกฎหมายของร้านค้าปลีกค้าส่ง การจดทะเบียนการค้า
ภาษีมูลค่าเพิ่ม ภาษีป้าย ตลอดจนการทำบัญชีค้าปลีก ค้าส่ง
2201 – 2203 
การขายตรง 







3 (4)
จุดประสงค์รายวิชา เพื่อให้
1. มีความรู้และเข้าใจลักษณะการดำเนินงานของธุรกิจขายตรง ในรูปแบบต่างๆ
2. มีทักษะ สามารถนำความรู้ในประกอบอาชีพขายตรงได้อย่างมีจรรยาบรรณ
3. มีคุณธรรม เจตคติที่ดี ต่ออาชีพขายตรง
มาตรฐานรายวิชา
1. บอกลักษณะการดำเนินงานของธุรกิจขายตรงในรูปแบบต่าง ๆ
2. แนะนำ สาธิตสินค้าขายตรงได้อย่างมีประสิทธิภาพ
3. ประกอบอาชีพการขายตรงด้วยเตคติที่ดีและมีจรรยาบรรณ
คำอธิบายรายวิชา
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับสภาวะตลาดการขายตรง ความรู้เกี่ยวกับการขาย
ตรงและการตลาดทางตรง ประเภทของธุรกิจขายตรง การวางแผนการขาย การเลือกลูกค้าเป้าหมาย
วิธีการเสนอขาย เทคนิคการขาย คุณสมบัติของตัวแทนขายตรง การวัดผลการขาย และจรรยาบรรณใน
วิชาชีพขายตรง
2201 – 2204 
การดำเนินธุรกิจขนาดย่อม 





3 (4)
จุดประสงค์รายวิชา เพื่อให้
1. มีความรู้ความเข้าใจ ลักษณะและรูปแบบขององค์กรการธุรกิจต่างๆ
2. มีความรู้ความเข้าใจในดารนำขั้นตอนในการจัดตั้งธุรกิจประเภทต่างๆ
3. มีความรู้เกี่ยวกับเอกสารต่างๆ ที่ต้องยื่นขออนุญาต จดทะเบียน
4. เพื่อให้มีความรู้เกี่ยวกับธุรกิจสัมปทานหรือฟรานไซด์ ทำเลที่ตั้ง แหล่งเงินทุนและตลาดสำหรับธุรกิจขนาดย่อม
มาตรฐานรายวิชา
1. กรอกข้อความในคำขออนุญาตจดทะเบียนพาณิชย์
2. เลือกทำเลที่ตั้งธุรกิจขนาดย่อมและแหล่งเงินทุน
3. เขียนแผนการตลาดธุรกิจขนาดย่อม
4. จัดกิจกรรมส่วนผสมการขาย
คำอธิบายรายวิชา
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับความหมาย ลักษณะและรูปแบบของธุรกิจขนาดย่อมประเภทต่างๆ
เอกสารต่างๆที่ต้องยื่นขออนุญาตจดทะเบียนต่ออายุจดทะเบียนการค้าและการพาณิชย์ความหมาย
ของธุรกิจสัมปทานหรือฟรานไซด์ทำเลที่ตั้งธุรกิจขนาดย่อมแหล่งเงินทุนและการตลาดสำหรับธุรกิจ
ขนาดย่อม
2201 – 2205
 การโฆษณา







 3 (5)
จุดประสงค์รายวิชา เพื่อให้
1. มีความรู้เกี่ยวกับวิวัฒนาการ ความหมาย และวัตถุประสงค์ของการโฆษณา
2. เชื่อมโยงแนวความคิดของการโฆษณาและการขายที่ใช้อยู่ในกิจการธุรกิจต่างๆ
3. มีความเข้าใจเกี่ยวกับการเลือกสื่อโฆษณาให้ตรงกับกลุ่มเป้าหมาย
4. เห็นคุณค่าและความสำคัญของการโฆษณา
มาตรฐานรายวิชา
1. อธิบายความหมาย ความสำคัญ และประเภทของการโฆษณา
2. เลือกสื่อโฆษณาให้เหมาะสมกับกลุ่มเป้าหมาย
3. นำเทคโนโลยีมาประยุกต์ใช้ในการจัดทำสื่อโฆษณาอย่างมีจรรยาบรรณ
คำอธิบายรายวิชา
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับความหมายและความสำคัญของการโฆษณา ประเภทของการโฆษณา
การสื่อความคิดด้วยภาพ สื่อการโฆษณา การตกแต่งร้าน การติดตามผลการโฆษณา อาชีพโฆษณา และ
จรรยาบรรณของอาชีพ และการนำเทคโนโลยีประยุกต์ใช้ในการโฆษณา
2201 – 2206
 การจัดแสดงสินค้า






 3 (6)
จุดประสงค์รายวิชา เพื่อให้
1. มีความรู้ความเข้าใจถึงความสำคัญ วิธีการ การจัดแสดงสินค้าในร้าน
2. สามารถนำความรู้ไปใช้ประโยชน์ ต่อชีวิตประจำวัน
3. มีทักษะในการสร้างสรรค์งานเพื่อดึงดูดใจลูกค้า
4. ตระหนักถึงความสำคัญในการจัดแสดงสินค้า
มาตรฐานรายวิชา
1. อธิบายวัตถุประสงค์และความสำคัญของการจัดแสดงสินค้า
2. วางแผนและจัดหาวัสดุ อุปกรณ์ที่ใช้ในการจัดแสดงสินค้าอย่างประหยัด
3. จัดแสดงสินค้า ณ จุดขาย
คำอธิบายรายวิชา
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับวัตถุประสงค์และความสำคัญของการจัดแสดงประเภทของการจัดแสดง
การวางแผนการจัดแสดงสินค้า หลักการจัดแสดงสินค้า วัสดุอุปกรณ์ที่ใช้ในการจัดแสดงสินค้า ค่าใช้จ่าย
ประโยชน์ของการจัดแสดงสินค้า และการติดตามผลของการจัดแสดงสินค้า
2201 – 2207 การหาข้อมูลทางการตลาด 






3 (4)
จุดประสงค์รายวิชา เพื่อให้
1. มีความรู้เกี่ยวกับประเภทของข้อมูลทางการตลาด
2. มีความเข้าใจขั้นตอนการจัดหาข้อมูลทางการตลาด
3. มีทักษะในการดำเนินงานหาข้อมูลการตลาดอย่างง่าย
4. มีกิจนิสัยในการปฏิบัติงานอย่างเป็นระบบ มีหลักเกณฑ์ ความคิดสร้างสรรค์
5. ตระหนักถึงความสำคัญของการจัดหาข้อมูลทางการตลาด
มาตรฐานรายวิชา
1. บอกความหมาย ความสำคัญของข้อมูลทางการตลาด และปัจจัยที่มีผลต่อการดำเนินธุรกิจ
2. อธิบายวิธีการหาข้อมูลทางการตลาดและการจัดหมวดหมู่ของข้อมูล เพื่อใช้ในการตัดสินใจ
3. สร้างแบบสอบถามในการหาข้อมูลทางการตลาดประเภทต่าง ๆ
คำอธิบายรายวิชา
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับ ความหมาย ความสำคัญของข้อมูลทางการตลาด ปัจจัยที่มีผลต่อ
การดำเนินงานธุรกิจ ประเภทของข้อมูลทางการตลาด แหล่งข้อมูล ปฏิบัติเกี่ยวกับวิธีการหาข้อมูลทาง
การตลาด การจัดหมวดหมู่ของข้อมูล การนำข้อมูลทางการตลาดไปใช้ในการตัดสินใจ
2201 – 2208 
การส่งเสริมการขาย 






3 (4)
จุดประสงค์รายวิชา เพื่อให้
1. ความรู้ความเข้าใจ การส่งเสริมการขาย
2. สามารถเลือกรูปแบบการส่งเสริมการขายได้อย่างเหมาะสม
3. มีทักษะในกิจกรรมการส่งเสริมการขาย
4. เห็นคุณค่าและมีเจตคติที่ดีต่อการส่งเสริมการขาย
มาตรฐานรายวิชา
1. บอกความหมาย ความสำคัญและวัตถุประสงค์ของการส่งเสริมการขาย
2. จัดกิจกรรมที่ใช้ในการส่งเสริมการขายมุ่งสู่ผู้บริโภค มุ่งสู่คนกลาง และมุ่งสู่พนักงานขาย
3. ดำเนินการวัดผลการส่งเสริมการขาย และเสนอแนะวิธีการแก้ปัญหาและอุปสรรคในการ
ส่งเสริมการขาย
คำอธิบายรายวิชา
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับ ความหมายและความสำคัญของการส่งเสริมการขายวัตถุประสงค์ของ
การส่งเสริมการขาย กิจกรรมที่ใช้ในการส่งเสริมการขาย การส่งเสริมการขายมุ่งสู่ผู้บริโภคการส่งเสริม
การขายมุ่งสู่คนกลาง การส่งเสริมการขายมุ่งสู่พนักงานขาย การวัดผลการส่งเสริมการขายปัญหาและ
อุปสรรคในการส่งเสริมการขาย
2201 – 2209 
การประกันภัย 







3 (4)
จุดประสงค์รายวิชา เพื่อให้
1. มีความรู้ความเข้าใจเกี่ยวกับการประกันภัย การขายประกันชีวิต
2. มีทักษะเกี่ยวกับการขายประกันภัย สามารถเลือกการประกันภัยได้อย่างเหมาะสม ตลอดจน
มีเจตคติที่ดีต่อการประกันภัย
3. สามารถประเมินค่าใช้จ่ายในการเอาประกันภัย และเชื่อมโยงแนวความคิดหลักการขาย
ประกันภัยได้
มาตรฐานรายวิชา
1. บอกความหมาย ความสำคัญ ประวัติความเป็นมาและจุดประสงค์ของการประกันภัย
2. อธิบายประเภทของการประกันภัยและการประกันชีวิตในประเทศไทย
3. อธิบายขั้นตอน วิธีการเสนอขายประกันภัยและประกันชีวิต
4. อธิบายชนิดของกิจการที่ควรเอาประกัน วิธีการเลือกบริษัทประกันภัย
คำอธิบายรายวิชา
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับความหมายและความสำคัญของการประกันภัย ประวัติความเป็นมาและ
จุดประสงค์ของการประกันภัย ประเภทของการประกันภัย การประกันชีวิตในประเทศไทย คุณสมบัติของ
ตัวแทนขายประกันชีวิต วิธีการเสนอขายประกันชีวิต วิธีการในการเอาประกัน ชนิดของกิจการที่ควร
เอาประกัน การเลือกบริษัทประกันภัย การติดตามผลการขายประกันภัย การศึกษาตัวอย่างการขายประกันภัย
2201 – 2210 
ศิลปการขาย 







3 (4)

จุดประสงค์รายวิชา เพื่อให้
1. มีความรู้เกี่ยวกับคุณสมบัติและจรรยาบรรณของพนักงานขาย
2. สามารถนำความรู้ไปใช้ในชีวิตประจำวันและในการประกอบอาชีพขาย
3. มีทักษะในการเขียนคำพูดขาย และเสนอขายอย่างมีประสิทธิภาพ
4. ตระหนักและเห็นความสำคัญของศิลปการขาย
มาตรฐานรายวิชา
1. อธิบายทฤษฎีการขาย เทคนิคการเสนอขาย
2. เขียนแผนการขาย เขียนคำพูดขาย (Sales Talk)

3. เขียนรายงานการขาย จัดเตรียมเอกสารการขาย
4. อธิบายการพัฒนาบุคลิกภาพของตนเองให้เหมาะสมกับอาชีพขาย และจรรยาบรรณของอาชีพขาย
คำอธิบายรายวิชา
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับทฤษฎีการขาย เทคนิคการเสนอขาย การเขียนแผนการขาย การเขียน
คำพูดขาย (Sales Talk) และการเสนอขาย การเขียนรายงานการขาย เอกสารการขาย การพัฒนาตนเอง
ให้เหมาะสมกับอาชีพขาย จรรยาบรรณของอาชีพขาย
2201 – 2211 
การจัดจัดหน่ายสินค้าและบริการ 
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จุดประสงค์รายวิชา เพื่อให้
1. มีความรู้และความเข้าใจช่องทางการจัดจำหน่าย
2. มีทักษะในการกำหนดช่องทางการจัดจำหน่ายของสินค้าและบริการ
3. ตระหนักในความสำคัญ และนำไปใช้ในการประกอบอาชีพได้
มาตรฐานรายวิชา
1. บอกความหมาย ความสำคัญของช่องทางการจัดจำหน่าย และลักษณะของตลาดสินค้าและตลาดบริการ
2. อธิบายช่องทางการจัดจำหน่ายสินค้าและบริการ
3. จัดลำดับความสำคัญของตลาดเป้าหมาย วิเคราะห์สถานการณ์ สภาพแวดล้อมด้านการแข่งขัน
4. บอกลักษณะของการขนส่งเพื่อการจัดจำหน่าย และข้อดีข้อเสียของการขนส่งประเภทต่างๆ
คำอธิบายรายวิชา
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับความหมายและความสำคัญของช่องทางการจัดจำหน่าย ลักษณะของ
ตลาดสินค้าและตลาดบริการ ช่องทางการจัดจำหน่ายสินค้า ช่องทางการจัดจำหน่ายบริการ การจัดลำดับ
ความสำคัญของตลาดเป้าหมาย การวิเคราะห์สถานการณ์ สภาพแวดล้อมด้านการแข่งขัน ลักษณะของ
การขนส่งเพื่อการจัดจำหน่าย ข้อดีข้อเสียของการขนส่งประเภทต่าง ๆ
2201 – 2212 
การบริหารเวลา 
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จุดประสงค์รายวิชา เพื่อให้
1. มีความเข้าใจเกี่ยวกับหลักการการบริหารเวลา
2. มีทักษะในการวางแผนการบริหารเวลา
3. ตระหนักถึงความสำคัญและมีทัศนคติที่ดีต่อการบริหารเวลา
มาตรฐานรายวิชา
1. บอกทฤษฎีการบริหารเวลา
2. วางแผนการบริหารเวลาของตนเอง และของทีมงาน
3. บอกกลยุทธ์การบริหารเวลาและเทคโนโลยีที่นำมาใช้ในการบริหารเวลา
คำอธิบายรายวิชา
ศึกษาและปฏิบัติ ทฤษฎีการบริหารเวลา การวางแผนการบริหารเวลา การสร้างทักษะ การบริหาร
เวลาของตนเอง การบริหารเวลางานขาย การบริหารเวลาเป็นทีมงาน กลยุทธการบริหารเวลา การนำ
เทคโนโลยีมาใช้ในการบริหารเวลา
2201 – 2213 
การจัดการผลิตภัณฑ์ท้องถิ่น 
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จุดประสงค์รายวิชา เพื่อให้
1. เห็นความสำคัญผลิตภัณฑ์ของท้องถิ่น
2. สามารถวางแผนการตลาด
3. เห็นแนวทางและส่งเสริมเข้าสู่อาชีพธุรกิจขนาดย่อม
4. ตระหนักถึงคุณค่าสิ่งประดิษฐ์และผลิตภัณฑ์ของแต่ละท้องถิ่น
มาตรฐานรายวิชา
1. สำรวจผลิตภัณฑ์หนึ่งผลิตภัณฑ์หนึ่งตำบลในแต่ละท้องถิ่นของประเทศ
2. บอกวิธีการติดต่อขอเป็นตัวแทนจำหน่ายในประเทศและต่างประเทศ
3. วางแผนดำเนินการหาตลาดกลุ่มเป้าหมาย และกำหนดกลยุทธ์ทางการตลาด ตลอดจนการ
ฝึกอบรมพนักงานขาย
คำอธิบายรายวิชา
ศึกษาและสำรวจหนึ่งผลิตภัณฑ์ หนึ่งตำบล ในแต่ละจังหวัด ในแต่ละภาค ที่มีโอกาสทาง
ตลาดจำนวน 50 ผลิตภัณฑ์ คัดเลือกให้เหลือ 20 ผลิตภัณฑ์ ติดต่อขอเป็นตัวแทนจำหน่ายในประเทศ
และต่างประเทศ ศึกษาตลาดกลุ่มเป้าหมาย การออกแบบผลิตภัณฑ์ บรรจุภัณฑ์ ระบบการจัดจำหน่าย
คลัง สินค้า การจัดส่ง ขนส่ง การบริหารการขาย การบริหารช่องทางการจำหน่าย เงินทุน แผนธุรกิจ
แผนการตลาด แผนการขาย การฝึกอบรมพนักงานขาย
2201 – 2214
 การจัดซื้อเบื้องต้น 
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จุดประสงค์รายวิชา เพื่อให้
1. มีความรู้หลักการจัดซื้อสินค้า
2. มีความเข้าใจขั้นตอนการจัดซื้อ และกฎระเบียบการจัดซื้อ
3. มีทักษะการจัดการเอกสารและการควบคุมสินค้าคงคลัง
4. มีกิจนิสัยการทำงานอย่างมีระเบียบ
มาตรฐานรายวิชา
1. บอกวิธีการจัดลำดับขั้นตอนการจัดซื้อสินค้า กฎระเบียบ และหน่วยงานที่ดำเนินการจัดซื้อ
2. บอกวิธีปฏิบัติการควบคุมสินค้าคงคลัง การจัดการเงินทุนและการจัดทำสัญญาการจัดซื้อ
3. เลือกเทคโนโลยีมาประยุกต์ใช้ในการจัดซื้อ
คำอธิบายรายวิชา
ศึกษาและปฏิบัติการจัดซื้อสินค้า ขั้นตอนการจัดซื้อ กฎระเบียบการจัดซื้อ หน่วยงานจัดซื้อ
การดำเนินงานจัดซื้อ การควบคุมสินค้าคงคลัง การจัดการเงินทุนการจัดซื้อ การจัดทำสัญญาการ
จัดซื้อ และการนำเทคโนโลยีมาประยุกต์ใช้
2201 – 2215 
การบรรจุภัณฑ์ 
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จุดประสงค์รายวิชา เพื่อให้
1. รู้หลักการและวิธีการออกแบบ เขียนแบบของบรรจุภัณฑ์
2. สามารถเลือกใช้วัสดุทำภาชนะบรรจุได้เหมาะสม
3. รู้กฎหมายเกี่ยวกับบรรจุภัณฑ์
4. สามารถปฏิบัติสร้างหุ่นจำลอง
มาตรฐานรายวิชา
1. ออกแบบบรรจุภัณฑ์ ของที่ระลึก
2. จำแนกชนิด คุณสมบัติของวัสดุ ความปลอดภัยและประหยัดในการผลิต
3. บอกวิธีการบรรจุ การขนส่ง การจัดจำหน่ายและการอุปโภคบริโภค
4. อธิบายกฎหมายที่เกี่ยวกับการบรรจุภัณฑ์ และปฏิบัติการสร้างหุ่นจำลอง
คำอธิบายรายวิชา
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับความสำคัญและหน้าที่ของบรรจุภัณฑ์ หลักและวิธีการออกแบบ
บรรจุภัณฑ์ ของที่ระลึก ชนิดและคุณสมบัติของวัสดุ ความปลอดภัย และประหยัดในการผลิต
การบรรจุ การขนส่ง การจัดจำหน่าย และการอุปโภคบริโภค กฎหมายที่เกี่ยวกับการบรรจุภัณฑ์ปฏิบัติการสร้างหุ่นจำลอง
2201 – 2216 
การใช้ยานพาหนะเพื่อการจัดส่งสินค้า 
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จุดประสงค์รายวิชา เพื่อให้
1. เข้าใจเครื่องหมายจราจร กฎ ระเบียบ ข้อบังคับของการขับรถ
2. เข้าใจขั้นตอนการปฏิบัติในการขับรถ
3. มีกิจนิสัยและส่งเสริมในการขับรถอย่างเคร่งครัด
4. สามารถวางแผนการจัดส่งสินค้า และบริการตรงตามเวลาที่กำหนดและสินค้าอยู่ในสภาพสมบูรณ์
5. ตระหนักถึงความรับผิดชอบ การมีวินัย การมีจิตสำนึกในการใช้รถใช้ถนนร่วมกัน
มาตรฐานรายวิชา
1. บอกคุณสมบัติของผู้ขอใบอนุญาตขับรถ และขั้นตอนการขอใบอนุญาตขับรถทุกชนิด
2. ฝึกทักษะการขับขี่ยานพาหนะในสภาวการณ์ต่าง ๆ
3. บอกข้อควรปฏิบัติเมื่อมีเหตุการณ์ฉุกเฉิน เช่น อุบัติเหตุ ฯลฯ
4. บอกอำนาจของเจ้าพนักงาน ตามพระราชบัญญัติการขนส่งทางบก
5. บอกสาระสำคัญของพระราชบัญญัติคุ้มครองผู้ประสบภัยจากรถ
คำอธิบายรายวิชา
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับคุณสมบัติทั่วไปของผู้จะขอใบอนุญาตขับรถ ชนิดของใบอนุญาตขับรถ
การเรียนขับรถและการฝึกหัดขับ ขั้นตอนการขอใบอนุญาตขับรถ การตรวจสอบรถก่อนออก เดินทาง
การบำรุงรักษาเครื่องยนต์และการตรวจเช็คประจำวัน วิธีขับรถให้ประหยัดน้ำมัน ข้อควรทราบในขณะ
ขับรถ การขับรถในสภาวการณ์ต่าง ๆ ข้อควรปฏิบัติเมื่อมีเหตุการณ์ฉุกเฉิน ข้อแนะนำเมื่อเกิดอุบัติเหตุ
เข็มขัดนิรภัย น้ำหนักรถบรรทุก ตามพระราชบัญญัติการขนส่งทางบก อำนาจของเจ้าพนักงานเครื่องหมายควบคุมการจราจร สาระสำคัญของพระราชบัญญัติคุ้มครองผู้ประสบภัยจากรถ วางแผนจัดส่งสินค้า / บริการ ตรงตามเวลาที่กำหนด และสินค้าอยู่ในสภาพสมบูรณ์
2201– 2217 
หลักการสหกรณ์เบื้องต้น 
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จุดประสงค์รายวิชา เพื่อให้
1. เข้าใจหลักการของสหกรณ์
2. รู้ขั้นตอนและวิธีการของสหกรณ์
3. พัฒนาทักษะในการปฏิบัติงานของสหกรณ์
4. ตระหนักถึงความสำคัญ และมีทัศนคติที่ดีต่อระบบสหกรณ์
มาตรฐานรายวิชา
1. อธิบายโครงสร้างของสหกรณ์ และการจัดตั้งสหกรณ์
2. ปฏิบัติงานของสหกรณ์ได้ถูกต้องตามหลักการ
3. อธิบายกฎหมายต่าง ๆ ที่เกี่ยวข้องกับสหกรณ์
คำอธิบายรายวิชา
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับประวัติสหกรณ์ หลักการสหกรณ์ โครงสร้างของสหกรณ์ บทบาท
และความสำคัญกับการแก้ไขปัญหาในระดับท้องถิ่น การจัดตั้งสหกรณ์ การดำเนินงานของสหกรณ์
การระดมทุนในสหกรณ์ กฎหมายที่เกี่ยวข้องกับสหกรณ์ ปัญหาและอุปสรรคของสหกรณ์ในประเทศไทย
2201 – 2814 
ภาษาอังกฤษสำหรับพนักงานขาย 
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จุดประสงค์รายวิชา เพื่อให้
1. มีความรู้ความเข้าใจคำศัพท์ สำนวนที่ใช้สำหรับพนักงานขาย
2. มีทักษะในการใช้ภาษาอังกฤษในงานการขาย
3. เห็นคุณค่าของการใช้ภาษาอังกฤษในงานการขาย
มาตรฐานรายวิชา
1. ให้ข้อมูลเกี่ยวกับสินค้าและบริการ
2. สนทนาในสถานการณ์เกี่ยวกับการซื้อขายสินค้า
คำอธิบายรายวิชา
ฝึกปฏิบัติการต้อนรับลูกค้า การให้ข้อมูลเกี่ยวกับสินค้าและบริการ การต่อรองราคา การแนะนำ
และสาธิตการใช้สินค้า การรับคืนและเปลี่ยนสินค้า การกรอกข้อมูลที่เกี่ยวข้องกับสินค้าและบริการ
